MARKETING KAZDEHO DNE

KOMUNIKUJ POZNEJ

SE SVYMI CTENARI, JEN TAK JE SVEHO CTENARE, JEHO POTREBY,
POZNAS. KOMUNIKUJ SE SVYMI JEHO SLABINY, JEHO PREDNOSTI.
KOLEGY, S PARTNERY, POZNEJ SVOU KNIHOVNU A JEJi
SE ZRIZOVATELEM... ZAMESTNANCE, JEJI SLABINY,
PREDNOSTI A POTREBY.

INOVUJ HLEDEJ

A BUD SOUCASNY, NOVE CTENARE A NOVE CESTY,
ALE RESPEKTUJ SVE TRADICE. JAK JE ZISKAT A UDRZET.
INOVUJ SVE SLUZBY, HLEDEJ NOVE PARTNERY
INTERIERY. A NABIDNI JIM, CO JINDE
NEMOHOU NAJIT.

BUDUJ

FOND KNIHOVNY PODLE
OGEKAVAN{ GTENARU. BUDUJ
FOND K POSILENI SILNYCH
STRANEK KNIHOVNY. ZMEN SLABE
STRANKY KNIHOVNY NA SILNE.

PECUJ UC SE

O SOUGASNE CTENARE. A NEZASPI DOBU, SVET SE MEN!,
PRO NOVE NEZAPOMINEJ MENI SE TVUJ OBOR | TVUJ
NA SVE STAVAJICI. PECUJ REGION. VZDELAVEJ SE

O SVE ZAMESTNANCE/KOLEGY. A VZDELAVEJ OSTATNI.

NEBOJ SE BUD HRDY NECEKEJ,

NA KNIHOVNICKY STAV, ZE TO ZA TEBE
BUDUJ A POSILUJ PRESTIZ NEKDO UDELA.
KNIHOVNICKE PROFESE.

ZMEN, INOVACI, TECHNOLOGI,
PREKAZEK, NEPRIZNE
| NEUSPECHU.
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za vSim hledej knihu...
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